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Caminho§

da energia

andam juntos

Energialimpa néo precisa ser
necessariamente cara

Quando o assunto deixa o
campo técnico e passa para o
politico, muitas vezes surgem
distor¢oes no horizonte. Com
0 setor energético ndo é dife-
rente. Recentemente, a Medi-
da Proviséria (MP) da Eletro-
bras, aprovada no Congresso
Nacional, determinou de forma
mandatdria a construgdo de 8
mil megawatts de termelétricas
de gds natural que vao precisar
operar quase sempre.

A falta de planejamento e go-
vernanga do setor sao motivos
que tém sustentado nao apenas
o alto preco da energia, como
também as crises recorrentes
dos ultimos anos, segundo Ildo
Sauer, pesquisador da Universi-
dade de Sao Paulo (USP). Isso
ndo significa que o problema
atual que o Brasil vive nao tenha
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também uma questao de conjun-
tura, uma vez que a crise hidrica
¢ uma das mais graves de que se
tem noticia.

“Conceitos precisam ser
revistos na forma como pla-
nejamos a expansio do setor
energético, como contratamos
essas ampliacoes e como se dd
a operacao dos recursos dispo-
niveis”, afirma Sauer. Na visdo
do pesquisador, com grande ex-
periéncia na drea, o Brasil estd
sujando sua matriz energética
nos ultimos anos ao optar pelo
uso cada vez maior das usinas
térmicas. “Elas sdo caras e po-
luentes. A saida hoje é combinar
cada vez mais as fontes foto-
voltaicas, solar e hidrica, com
cogeracao também quando for
possivel”, explica o especialista.

Existem outros projetos em

curso no Congresso que tam-
bém vao mexer com o bolso
dos consumidores. Um deles,
sobre as chamadas fontes de
geragdo distribuida, é impor-
tante porque vai forcar a dis-
cussio sobre os subsidios do
setor. A questao de retirar os
subsidios das fontes de energia
renovivel, por exemplo, é uma
das que divide opinides. Econo-
mistas como Elena Landau, ex-
-diretora do Banco Nacional de
Desenvolvimento Econdmico e
Social (BNDES), defendem a
tese de que, por serem fontes ja
maduras, tanto a edlica quanto
a solar ndo precisam mais de
apoio por meio de recursos pa-
gos por todos os consumidores.

Mas os dirigentes da As-
sociacdo Brasileira de Energia
Solar Fotovoltaica (Absolar)

analisam o problema de outra
forma. Segundo eles, a energia
distribuida, ou seja, aquela que
vem do sol ou do vento e passa
a ser injetada na rede, reduz a
conta de todos. Por isso, € pre-
ciso que sejam feitos estudos
baseados em critérios técnicos
para saber até que ponto os
subsidios sao ou nao necessd-
rios, defende a Absolar.

Os valores que envolvem
o setor energético nacional
sdo grandiosos. A previsao
de or¢amento da Conta de
Desenvolvimento Energético
(CDE) - fundo setorial que
banca subsidios e descontos
para grupos de interesse e é
pago por meio de uma taxa
embutida na conta de luz -
é de R$ 24 bilhdes para es-
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Falta de planejamento ajuda a

Desse montante, R$ 19,6
bilhoes serdo arrecadados na
conta de luz dos consumido-
res do mercado regulado (com
energia fornecida pelas conces-
siondrias), outros R$ 2,3 bilhdes
serdo repassados pelo Progra-
ma de Pesquisa e Desenvolvi-
mento, e mais R$ 2,1 bilhdes vi-
rao de receitas como a da CDE
Energia, uma rubrica da CDE
que corresponde a arrecadacao
temporiria de recursos para
cobrir algumas despesas, entre
elas o custo das térmicas.
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te ano.
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Digitalizacao pavimenta o futuro do setor de energia

Geracdo e comercializagdo mais eficientes, com captura e analises de dados, facilitardo um mercado livre também ao consumidor residencial
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410 ou 15 anos, se al-
guém falasse que dava
para trocar de operado-

radecelularaqualquer momen-
to, levando o préprio niimero
e escolhendo o que consumir,
soariacomo algo distante ouim-
possivel. E este 0 momento vivi-
do pelo setor de energia elétrica,
hoje um mercado cativo para
os consumidores residenciais,
mas com um horizonte de livre
negociagao e precos menores. O
caminho esta sendo pavimenta-
do pela crescente digitalizacao
do setor, 0 que di mais eficiéncia
atodaacadeia.

‘A digitalizacdo é um viabili-
zador de abertura de mercado
ao contribuir para elevar o ni-
vel de automacio e dos canais
de relacionamento, asseguran-
do menos desperdicio e mais
produtividade”, explica Rene
Abrantes, gerente-geral de Re-
lacionamento com Cliente da
Votorantim Energia, empresa
que atua na comercializagio e
geracao de energia renovavel.
A empresa passou a orientar
sua gestdo para dados visando a
transformacio de todo o setor

elétrico. Os ganhos com a ado-
ao de processos digitais ja sio
uma realidade em varias partes
da cadeia de energia.

Na geragao, a analise de da-
dos permite mais eficiéncia
na operacio, possibilitando
mais energia nos momentos de
maior consumo, evitando des-
perdicio. O projeto de parque
hibrido da Votorantim Energia,
que vai combinar energia solar
e edlica, ¢ um bom exemplo. ‘A
usina eélica ja em operagio e a

solar que sera construida para
gerar em associagio sio plantas
ja com tecnologia embarcada,
inteligéncia de dados e algorit-
mos que permitem combinar
as duas fontes, otimizando a
producéo e reduzindo o custo’,
explica Abrantes.

Na comercializagao, é possi-
vel combinar o perfil do consu-
midor com o perfil de geragao,
com melhor precificacao da
energia. “Posso ter um produtoe
que incentive o cliente a mudar

seu perfil de consumo e deman-
dar mais energia nos horarios
em que é mais barato comprar
dageradora”

Os ganhos vao chegar até o
consumidor residencial ap6s a
abertura de mercado no futuro
proximo. A velocidade dos da-
dos vai abrir o leque de opcoes
de produtos, simplificando
termos como sazonalizagiao
do consumo ou taxas por exce-
dente contratado. “Se eu tenho
uma inteligéncia por tras da

geracao e da comercializacio,
que permite encontrar o me-
lhor preco para aquela unida-
de do cliente, posso fornecer
um produto de facil entendi-
mento pelo cliente, simplifi-
cando as terminologias técni-
cas que podem ser barreiras de
entrada”, diz Abrantes.

Ao mesmo tempo em que
abre a possibilidade de operar
em um novo modelo de capta-
¢ao de consumidores e atendi-
mento escalavel e de baixo custo,
a tecnologia dinamiza os pro-
cessos de cocriagio e inovagio
entre parceiros, a fim de propor-
cionar novas solugées para as
demandas dos clientes.

O executivo da Votorantim
Energia prevé uma abertura do
mercado para o consumidor
residencial mais soft, sem “tec-
niqués”, com precificacio mais
adequada e relacionamento por
meio de canais digitais. ‘A digi-
talizacdo vai ajudar a encontrar
o ponto 6timo do ecossistema.
No futuro, espera-se que o con-
sumidor trocara de fornecedora
deenergiacom um clique, como
hoje ja faz na telefonia.”
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